Analizando datos masivos de forma simple
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Extender la capacidad de analisis, sobre
el desemperio y potencial de nuestra
. red de establecimientos, considerando
4! los factores clave de alto impacto en su
Y ¢ area de influencia; mediante el uso de
_— disciplinas de tratamiento masivo de
ol datos y aplicaciones geo-analiticas.

..... de forma ;SIMPLE?
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Fuentes de informacion de interés

+1.5k  Establecimientos

+280M Actos de Compra/afo
+6M Clientes

+100k Datos Poblacionales

(Habitantes, Hogares, Consumo, ...)
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+25k Datos Cartograficos

+20k Competidores
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Operaciones Geoanaliticas

\ 9‘ Ampliar mis indicadores geo-referenciados para

analizarlos desde una perspectiva geogrdfica.
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Geoposicionamiento inverso
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O_ Interseccion entre dreas @ +18000OM GEO Ca|CU|OS

Localizacion
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Ubicacion Geogrdfica l'
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Nuevas perspectivas de analisis sobre KPIs clave

Cuota de Mercado
Areas de Influencia de mis Establecimientos

Areas de Saturacion e Interseccion con
Competidores

o Potencial de mis Establecimientos
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Para obtener Insights de valor ante preguntas complejas

.ENn gué zona vendo mas y por quée?

.En gué zona puedo crecer mas y como?

.Donde pierdo mas cuota de mercado y qué
acciones podria poner en marcha?

. Que establecimientos de la competencia me
estan afectando y en qué medida?
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Para obtener Insights de valor ante preguntas complejas

Q cCual es la ubicacion ideal para abrir un nuevo
establecimiento?
o2e ;Cudles son las caracteristicas sociodemograficas
A -

de mis clientes potenciales?

cCuales son las zonas de mayor transito y a qué
perfil de personas corresponden’?
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En base a las mejores practicas

—  Uso intensivo de datos internos y externos

Hacerse las preguntas adecuadas

Uso racional e inteligente de la tecnologia

% Rodearse de expertos
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